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[bookmark: _GoBack]Bild 1: „Unsere alte Webseite war ein Auslaufmodell. Im Netz aber zählt der erste Eindruck. Schnell wurde klar, dass wir unser Unternehmen online dringend besser präsentieren müssen. Zum Glück haben wir für unseren neuen Internetauftritt die richtigen Partner gefunden: Hörmann unterstützt uns mit passenden Inhalten und bringt alles in ein digitales Bild und bietet neben einer suchmaschinenoptimierten Webseite auch noch das passende Online-Marketing. So sprechen wir unsere Kunden viel gezielter und effizienter an. Unsere Kernkompetenzen werden gut kommuniziert. Das war ein großer Schritt Richtung Zukunft, wir sind rundum begeistert.“ Knuth-Ivert Marten, Geschäftsführer Spengler + Bachstein GmbH

Hörmann unterstützt Vertriebspartner beim Web-Auftritt:
Jetzt online durchstarten
Hörmann bietet seinen Partnern ab sofort professionelle Unterstützung beim Erstellen und Verwalten einer eigenen Homepage sowie deren Bewerbung mittels Internetmarketingmaßnahmen an. Gemeinsam mit dem Web-Experten web4business hat Hörmann zwei Partner-Internetpakete entwickelt, die auf die Anforderungen des Fachhandels zugeschnitten sind und neue Chancen im Online-Marketing eröffnen.
Auch in der Bauelementebranche schreitet die Digitalisierung unaufhaltsam voran. Immer mehr Endverbraucher informieren sich im Vorfeld von Bau- oder Modernisierungsmaßnahmen zunächst im Internet über Produkte und Leistungen. Allein über die Hörmann Homepage suchen jährlich rund eine halbe Million Endverbraucher den nächstgelegenen Vertriebspartner, weiß Stefan Gamm, Leiter Marketingkommunikation bei Hörmann: „Deshalb ist es nicht nur für uns Hersteller wichtig, online professionell aufgestellt zu sein, sondern auch für den Handel.“ Mit den neuen Partner-Internetpaketen wolle man seine Vertriebspartner bei der Erstellung und Verwaltung eines neuen Internetauftritts unterstützen, jedoch auch bei bereits technisch angelegten Webseiten, um diese weiter zu optimieren und ihnen eine inhaltliche Strategie zu geben. Zudem steht ebenso die Auffindbarkeit der Webseite mittels Internetmarketingmaßnahmen wie SEO (Suchmaschinenoptimierung) und SEA (Suchmaschinenanzeigen) im Fokus.
Auf die speziellen Bedürfnisse des Handels zugeschnitten
Das Angebot von Hörmann umfasst eine „Business Plus-“ und eine „Business Premium“-Variante. Stefan Gamm von Hörmann empfiehlt die Premium-Ausführung: „Dabei muss man sich selbst um fast nichts mehr kümmern. Neben der professionellen Webseiten-Erstellung zum Vorzugspreis – inklusive fachspezifischen Brancheninhalten von Hörmann, einem SEO-Paket zur Suchmaschinenoptimierung, responsive Design, Marketing-Funktionalitäten und einem 6-Tage die Woche verfügbaren Ansprechpartner – nimmt einem der persönliche Erfolgscoach und Webseitenmanager die Arbeit in puncto Internet-Marketing und Webseite-Aktualisierung nahezu komplett ab. Enthalten ist auch ein 50 Euro Startguthaben für die eigene Google-Anzeigenkampagne und der Google MyBusiness Eintrag. „Im Vergleich zu herkömmlichen Direktmarketing-Kampagnen bietet eine gut gemachte Webseite heute weit bessere und günstigere Möglichkeiten, neue Kontakte zu generieren und sich umfänglich darzustellen, um letztendlich im Wettbewerb die Nase vorn zu haben“, erklärt Stefan Gamm.
Gut aufgestellt für die Zukunft
Hörmann spricht mit seinem Angebot auch die Handelspartner an, die bereits mit eigener Homepage im Internet präsent sind, deren Chancen und Möglichkeiten aber noch nicht ausreichend nutzen – wie den Hamburger Bauelementehändler „Spengler + Bachstein“: „Unsere alte Webseite war ein Auslaufmodell. Uns war klar, dass wir unser Unternehmen online dringend besser präsentieren müssen“, erinnert sich Geschäftsführer Knuth-Ivert Marten, der mit seinem Betrieb Partner des Webseiten-Pilotprojekts von Hörmann war. „Mit unserem neuen Internet-Auftritt sprechen wir unsere Kunden viel gezielter und effizienter an. Unsere Kernkompetenzen werden gut kommuniziert. Das war ein großer Schritt Richtung Zukunft und wir sind rundum begeistert.“
Weitere Informationen zu den neuen Partner-Internetpaketen finden interessierte Händler im Hörmann Händlerforum im Bereich „Marketing mit Hörmann“.
(3.359 Zeichen inkl. Leerschläge)
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Bild 2: Knuth-Ivert Marten, Geschäftsführer des Bauelementehandels „Spengler + Bachstein“, hat als einer der ersten Hörmann Partner seine Webseite zukunftsweisend optimiert. Die Gründe, weshalb Bauherren und Modernisierer bei ihm kaufen sollen, erscheinen nun auf der Startseite.
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Bild 3: Mit einem speziell auf die Bauelementebranche zugeschnittenen Internetpaket unterstützt Hörmann seine Vertriebspartner bei der professionellen Erstellung, Verwaltung und Optimierung der eigenen Webseite sowie deren Internetmarketing.
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Fir alle, eine professionelle
Branchenwebseite benétigen.
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© Webseitenerstellung/-umzug
fiir einmalig 598 €
inklusive 1 Freimonat
inklusive SEO-Paket
(Suchmaschinenoptimierung)

@ Responsives Design
optimiert fir mobile Gerate

@ Extras und Brancheninhalte
Texte und Bilder, Partner- und
Herstellerarchiv

© Marketingfunktionalititen
Interessentenverwaltung, Besucher-
statistik, Werbekampagnen etc

©  Persénlicher Ansprechpartner
an 6 Tagen pro Woche

@ Jederzeit kiindbar zum Monatsende

IGHLIGHTS

Fiir alle, die speziellen
Service benétigen.

69 00
y e/stn

© 2.B.Logoerstellung, Lektorat

Fir alle, die eine Rundumversorgung

ihrer Webseite benétigen.

© Webseitenerstellung/-umzug
fiir einmalig 598 €
- inklusive 1 Freimonat
inklusive SEO-Paket
(Suchmaschinenoptimierung)

@ Responsives Design
optimiert fiir mobile Geréte

© Extras und Brancheninhalte
Texte und Bilder, Partner- und
Herstellerarchiv

@ Marketingfunktionalitaten
Interessentenverwaltung, Besucher-
statistik, Werbekampagnen etc.

© Webseitenmanager
das Organisationstalent fir alle
Anderungsservices

S}

Erfolgscoach
professionelle Unterstiitzung
im Online-Marketing

Anderungsservice, SEO-Service
oder SEM-Service

Google MyBusiness Brancheneintrag

50 € Startbudget SEM-Kampagne
(einmalig)

Personlicher Ansprechpartner
an 6 Tagen pro Woche

© © 0 6

Jederzeit kiindbar zum Monatsende

19% Mws:.
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Thre Vorteile auf einen Blick
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Zufriedenheit unserer Kunden 70 Jahre Knowhow Fachkompetenz aus einer Hand
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